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O spolecnosti Fleet Partners

-Zalozena 2008

‘Team: 70 let zkusenosti:
-Automobilovy trh
‘Operativni leasing
-Marketingové poradenstvi
«Zpracovani dat
*Priizkum trhu

Sluzby pro dodavatele:
-Analyzy trhu
‘Vyhledavani zakaznika
-Efektivita prodejniho procesu

Sluzby pro provozovatele fleeti:

-Efektivita porizeni a provozu parku
‘Pomoc s vybérem spravnych vozii a parametrti provozu
‘Nastaveni car policy — benchmarky a best practices
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Podle ceho vybirat

Které je nejvyhodnéjsi

fleetpartners®



Shrnuti v

= Neexistuje ,nejvyhodnéjsi* znacka ani zpUsob financovani

= Pro efektivni provozovani je treba zvolit vhodny model, financovani
a parametry uzivani (najezd, doba)

= Bez znalosti TCO je spravnost volby ohrozena a prichazite
O penize

= Nejdrazsi auto mlze mit nejlevnéjsi provoz

= \lybér dodavatele jen podle vyse mésicni splatky Ci porizovaci ceny
je obrovskym rizikem

= Naklady na profesionalni analyzu se zaplati z Uspory

fleetpartners



Je vam to povedome ?...

« Vybér nejlevnejsiho dodavatele je nejvyhodnéjsi...
« Je jedno univerzalné nejvyhodnéjsi auto
« Je jedna univerzalné vyhodna forma financovani

 Maly dodavatel je riziko...

« Velky dodavatel je jistota...

« VSichni hraji fair play a mluvi pravdu a nic nez pravdu, kdyz prodavaji

« Zname presné nase celkové naklady spojené s provozovanim
vozoveého parku

- Firemni vozidla se vyplati provozovat co mozna nejdéle

« StlaCime leasingovou spolecnost na minimum a tim si zajistime
efektivni FM

fleetpartners



Jinak ...

Pro kazdy ucel uzivani...

Pro kazdy rocni km najezd...
Pro kazdou dobu uzivani...
Pro kazdy typ firmy...

Je vyhodny jiny viiz a jina forma
financovani



Jinak ...

Klicovym ukazatelem neni
ani porizovaci cena,

ani vyse slevy,

ani vyse mesicni splatky, ale

Naklad v K¢ na 1 km mobility

T
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V provozu je cca 350 000 vozi
Celkove naklady presahuji 70 mid Kc

Priblizne 20 mld Kc je vynakladano
zbytecne



Kde jsou uspory???

-20%b0 ve vyjednavani obchodnich
podminek

-80% ve spravne volbé vozu, zplsobu
financovani a volbé parametrti provozu

A pritom se 95% firem soustredi
na vyjednavani, a jen 5% firem
na objektivne spravny vyber!!!

T
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4 spravneé kroky k ekonomickeé
vyhodnosti

1. Spravne definovat potrebny rozsah a uroven mobility lidi (kdo, kolik,
jak)

2. Pro dany ucel a kvantum mobility vybrat vhodny viiz a formu
financovani

3. Efektivné provozovat vozovy park tak, aby se predeslo vicenaklad@im
4. Mérit a vyhodnocovat

5
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O &em je TCO ?

TCO = veskeré naklady s pofizenim / ndjmem vozu spojené — (minus) cena ziskana
za jeho prodej (je-li ve vlastnictvi nebo je porizen formou financniho leasingu).

Jednotlivé nakladové polozky TCO:

Nakupni cena / popr. naklady na financovani (financni leasing) / popr. vsechny
splatky (operativni leasing)

Intervalovy servis a Udrzba

Naklady na pojisténi (neni-li zapocteno ve splatce operativniho leasingu)
Naklady na palivo

Naklady na pneumatiky, jejich vyménu a uskladnéni (neni-li toto zapocteno ve
splatce operativniho leasingu)

Naklady na mimozarucni opravy a nasledky zavinénych dopravnich nehod
(spolutiast)

Naklady na vycvik a trénink Fidict

Administrativni naklady

Dalsi souvisejici naklady (myti, Cisténi interiéru, kapalina do ostrikovacd,

autokosmetika a doplnky,...) /\
fleetpartners



Princip TCO ?

nikoli nakup aut, &
ale nakup mobility

Tento pristup znamena vybér vozl, financovani a dalSich souvisejicich sluzeb ne
podle aktualné nejvyhodnéjsi ceny jednotlivych nakupovanych vyrobkd a sluzeb,

ale podle souhrnné nejvyhodnéjsi ceny VSECH polozek po celou dobu
uzivani vozidla.

fleetpartners



O cem neni TCO ?

Naprosta vetsina firem se snazi uspor dosahnout, ale jde na to
cestou kratkodobych a okamzitych efekttli, coz je v disledku
reseni drazsi.

Naprosta vétsSina firem se orientuje na cenu vstupt a nakupd, ale
posuzuje je izolovaneé a ne v celkovych souvislostech.

V 4

Prevazuje snaha o koupi levnych vozli a levného flnanc‘ 1,

)

.
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TCO informace

Nebyly k dispozici Udaje o TCO pro jednotlivé znacky,
modely a rezimy vyuzivani vozd..... Nyni jiz jsou !

Spolecnost Fleet Partners
zpracovala letos TCO pro 30
nejrozsirenéjsich uzitkovych
vozll

¥ i 2 1‘-3‘2‘_7:‘_‘{:_(:
fleetpartners®



Jaka je situace v ceskych

fleetech?

100% -

90% -

80% - m Potencial uspory nad
70% - 40%

60% - B Potencial Uspory 20-40%
50% - o

40% - Potencial uspory do 20%
30% - = OK

20% -

10% -

00/0 T 1

Osobni vozy Lehké uzitkové
vozy

Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012 m



Z pohledu osobnich vozii:
Ktereé si vyberete?

T
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TCO informace pomohou odhalit
nehospodarnost vozii

Priklad:

Vozem Skoda Fabia se da jezdit za 4 K&/1 km celkovych nékladq.

Mnoho firem vSak timto vozem jezdi az za 6 a vice K¢/1 km, coz je
dosazitelny naklad luxusni Octavie.

Jsou dokonce i firmy, které vozem kategorie Fabia jezdi za 10 Kc/1
km, coz je naklad nové A4.

Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012 m



A podobne to funguje u uzitkovych
vozu:

Malé dodavky

3,38 — 6,20 K&/ 1 km (bez DPH)

Stredni dodavky

4,42 - 8,12 KC/ 1 km (bez DPH)

Velké dodavky

4,89 — 13,47 K& / 1 km (bez DPH)

iy
Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012 fleetpartners®



Jaky je rozdil v TCO?

Malé dodavky

A% 265 000 K& (bez DPH)

Stredni dodavky

A% 341 000 K& (bez DPH)

Velké dodavky

AZ 734 000 K& (bez DPH)

Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012

e

‘Tedy v kazdém
segmentu se jedna az o
100% rozdil (i vyssi)

-Cim vyssi segment,

tim je potencial Gspor
— (nebo mrhani

prostredky) vyraznéjsi

-PFi spravné volbé si
misto jednoho auta za
stejné penize poridite
vozy dva

=

¥ i 2 1‘-3‘2‘_7:‘_‘{:_(:
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Na cem to zalezi?

Vybeér vozu -rozptyl v TCO az 40%

Zpusob financovani -rozptyl v TCO az 35%
Doba uzivani -rozptyl v TCO az 70%
Najezd -rozptyl v TCO az 60%
Zptsob uzivani -rozptyl v TCO az 50%
Kombinace faktort -rozptyl v TCO az 100%

Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012 e toartnoes



Konkrétni priklad

Segment velkych dodavek, 3 roky, 90 000 km,
financovani OL, stredneé velky vozovy park:

Znacka 1 2 3 4 5 6 7 8
Cena bez DPH 412704 | 433161 | 458 057 | 541 889 | 615523 | 411854 | 417 727 | 546 052
K¢/ 1 km (bez DPH) 7,84 7,45 7,82 11,49 7,94 7,94 7,78 9,44

- Znacka 6 je vyznamne levngjsi nez 5, ale nakladoveé je na tom stejné
- Znacka 4 je cenou ve stfedu, ale nakladové zcela mimo priimér (podobné znacka 8)
- Znacka 3 je o vice nez 10% drazsi nez znacka 1, ale nakladové je levnéjsi

Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012 ‘?:parthérs



Mozne uspory
Cim vétsi park a éim vyssi najezd, tim je
ddlezitéjsi znat TCO:
- Pokud je mezi dvéma znackami v segmentu velkych dodavek rozdil 4 K¢ / 1 km, pak
to pri rocnim najezdu 40 000 km a 20 vozech znamena rozdil ...
... 4 K¢ x 40 000 x 20 = 3 200 000 KC rocni Gspora
- To je cena cca 6 voz{ této kategorie, neboli rocni Uspora témér 30% naklad!!!
- A to vSe diky vybéru
- Vhodného vozu

- Vhodného zplisobu financovani
- Vhodnych parametr{ uzivani

Zdroj: Analyza Fleet Partners, 2012 etpartners



Nékolik pravidel

=Mit zpracovanou a dodrzovanou kvalitni car policy

=\lybrat vhodné vozy, vhodny zpUsob financovani a vhodné parametry provozu
=Neplati, ze servisni naklady jsou primo Umeérné cené vozu, Casto je tomu i naopak.

=\/ozy provozovat maximalne 4 roky, nebo do 200.000 km a je-li to mozné, zvazit
prodlouzeni zaruky

=Dnes je jiz také mozné vybirat z nabidky voz{ se zarukou delSi nez je zakonna
povinnost

=\/ybrat si vhodného dodavatele servisnich praci a uzavrit korektni a bezpecnou
smlouvu

=Uhradu vicenaklad@l spojenych s nespravnym uzivanim vozu / technikou jizdy
prenest na uzivatele vozu

=Zahrnout do nakladd na servis a Udrzbu vSechny relevantni polozky

fleetpartners



Chcete usetrit...

...bez omezeni rozsahu Vasi mobility?

...bez snizeni kvality Vasi mobility?

...bez drastického tlaku na dodavatele?

Radi Vam s tim pomiizeme

/\
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Radovan Muzik

Fleet Partners
><Imuzik@fleetpartners.cz

® +420 603 468 074

T
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