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Co delame?

1. Pomahame firmam
zajistit mobilitu svych
pracovniku efektivné

2. Pomahame dodavatelim
na automobiloveé trhu
prodavat produkty a
sluzby s co nejvyssi
pridanou hodnotou
tj. tém spravnym to
spravne, spravnym

zpusobem TN
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K ZAMYSLENI

Co brani rustu automobilového trhu a trhu financovani?

Prodej novych vozu a jejich financovani muze rust

 Pokud jsou ojeté vozy drive vyrazeny z provozu a soucasné najdou svého
kupce,

e ktery se zbavi svého jesté starsiho vozu, pro ktery rovnéz najde kupce, atd...
Za jakych podminek toto muze nastat?
* Vyrobci uméji presvédcit zakaznika, ze provoz starsiho auta neni vzdy
vyhodnéjsi — objektivné
 Dodavatelé financovani nabizeji adekvatni a cenovée dostupné produkty
e Stat ma zajem na obnove vozového parku (ekologie, bezpecnost)

Optimalni stav(!?): Uzivatel vnima

automobil jako mobilni telefon = pravidelna
mésiéni platba za moZnost mobility £ oo
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Vychozi situace

V CR aktudlné...
. Registrovano cca 4.000.000 osobnich a lehkych uzitkovych vozli
. Primeérné stari cca 13 let
. Z toho - firemni vozy — cca 750.000

. Primeérné stari cca 6 let

Firemni vozy jsou tedy jednoznacné pohodInéjsi, ekologictéjsi a

V eV /

 Jejich obmeéna je hlavnim motorem automobilového trhu — predstavuiji
60% poctu novych prodanych vozUi a 80% celkové hodnoty trhu

Vcasna obména vozi je tedy v zajmu
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Myty o vyznamu porizovaci ceny

« Cesky trh je extrémné cenové vyhroceny,
e (CeSipatfiv Evropé k narodim, které cenu nejvice akcentuji
* Vliv potizovaci/prodejni ceny je preceriovdn

. L\
Celkove B
naklady Diskutabilni volba Spatna volba
(40%) (20%)
Ideal, takrka Dobra volba
neexistuje (40%)

. N, Porizovaci
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cena

Pofizovaci cena NENI délezita

Diilezité JSOU celkové naklady m



Struktura celkovych nakladu - TCO

(Bézny vUz, bézné parametry uzivani)

W Ztrata hodnoty
(propad ceny)

W Palivo

M Ostatni (pojistky, dang,
pneu, administrativa, ...)
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Porizovaci cena vs. celkové naklady - TCO

(Bézny vUz, bézné parametry uzivani)

m Porizovaci cena

Porizeni vozu ,
m Ztrata hodnoty (propad

ceny)
Palivo

Celkové naklady m Servis

= Ostatni (pojistky, dane,
pneu, administrativa, ...)
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Porizovaci cena a celkové
naklady se vvznamne lisi
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Cena vs. zustatkova hodnota: od 36% do 49%
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Porizovaci cena ZUstatkova hodnota

Vliv na celkové naklady
nema CENA,

ale PROPAD CENY £ oo



Vyvoj nakladu na udrzbu
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Kdy vuz obménit?

e Kdyz chcete
 Kdyz si myslite, ze je vhodny Cas
 Kdyz vite, ze je vhodny cas

e Cilem spravného nacasovani obmeény vozu je vyhnuti se
zbytecnym nakladum

* Neexistuje jedno univerzalni pravidlo (,,3 roky a pryc”)

Plativsak, ze pro vétsSinu nejpouzivanéjsich fleetovych
vozU plati zakladni soubor pravidel

.Setfenim"

(dlouhym provozovani vozii)
prodelavame

e
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Obmeéna vozu v soucasné dobé

* Existuje riziko zavady, jiz nekryté zarukou, a tudiz pripadného nakladu ve vysi az
desitek tisic K¢

e Ceny vozu nadale klesaji, tudiz po trech letech obmény Ize poridit tentyz viz za
méneé penéz nez pred tremi roky.

* Kilometrové naklady nového vozu budou nizsi nez toho plvodniho, kdyz byl
novy.

e Zatriroky se vz jisté dockal modernizace, faceliftu nebo nastupu nové
generace. Tim lze ziskat zpravidla vétsi, bezpecnéjsi, |épe vybaveny a
komfortnéjsi viiz, a neprodélat na prodeji o dvé generace starsi ojetiny.

e 1-3leté ojetiny vdobrém stavu jsou prodejné za velmi dobré ceny (z pohledu
prodavajiciho).

* Technické parametry vozu jdou dopredu milovymi kroky a novy viiz po trech
letech se oproti tomu starsimu jisté bude vyznacovat vyssimi vykony pri snizené

spotrebe, coz dale ovlivni kilometrové naklady.—
ﬂ‘%”féf =2
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Dusledek

* Vyrazné odlisSnosti v nakladech na 1 km

 Priklad: C segment, 30.000 km rocne, 4 roky

Znacka A B C
Cena bez DPH 370 000 330 000 290 000
po slevach

Naklad na 1 4,80 5,18 4,78
km
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Dalsi efekty inteligentni obmény vozu

e| ze usetrit tim, ze zcela porusime pravidlo
,provozovat co nejdéle” a viiz vymeénime za novy
treba uz po dvou letech — prosté proto, ze situace
na trhu je pro tento krok prizniva

eNebo mUzeme za srovnatelné penize na 1 km

vV eV 7/

eNebo Ize za stejné penize ziskat auto jiné — pro
Vas v tu chvili vhodnéjsi — kategorie nebo znacky
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«Moznosti ukonceni najmu dany ve
smlouve

Pokud neni obmeéna po kratsi nez
smluvni dobé planovana, zpravidla
se nevyplati (sankce)

*Slusna LS vsSak nabidne alternativy
doby najmu pred podpisem smlouvy

-Doporucujeme provadet pravidelné
kontrolni vypocet — viz dale

Pozor na sankce plynouci z
financnich produktt (Gveér,
leasing,...)
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Kontrolni vypocet (zjednodusené)

Naklad na 1l km =
cena vozu + pojistka* + servis* + pneu + palivo - ZH

pocet km

e Doporucujeme provadet:
. Po kazdé servisni prohlidce

. Nebo 2-4x rocné
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Vyvoj celkovych nakladu (na 1 km)

12 K¢
10 K¢
8 K¢
Nejvhodnéjsi cas
4 K¢
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Shrnuti

e VeétsSina firem obmeénuje své vozy pozdée
* To s sebou nese zvysené , neviditelné” naklady

* Dalsim dusledkem je bezpecnostni a ekologicky
aspekt

* V planech obmény vozu by mély byt zarazeny
kontrolni propocty
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Radovan Muzik / Fleet Partners
www.fleetpartners.cz / muzik@fleetpartners.cz

+420 603 468 074 -
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